Eli Lilly busca duplicar sus ventas los proximos cinco afios
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Karla Alcazar Uribe, presidenta y directora general de Eli Lilly en Latinoamérica, tiene por misiéon
duplicar las ventas de la compafiia en la region en los proximos cinco afos.

En entrevista con MILENIO, la directora sefialé que para alcanzar esta meta apostaran por la
innovacion de diferentes productos que estaran lanzando en los proximos afos, asi como en el
desarrollo de talento, particularmente en México.

"Esperamos incrementar las ventas a doble digito, ninguna economia lo hace a ese ritmo",
expreso la presidenta.

Alcdzar coment6 que Lilly tiene en la regidon méas de 110 afios, por lo que considera que podran
afrontar retos de innovacion en areas terapéuticas, principalmente en oncologia, diabetes e
inmunologia.

"Estaremos muy ocupados en mejorar la vida de muchos de nuestros pacientes. En promedio
vamos a tener entre dos y tres lanzamientos por afio. (?) Buscaremos traer o mas rapido la
innovacion para los pacientes mexicanos y prepararnos para seguir trayendo estudios clinicos al
pais", explico.

La presidenta y directora general de Eli Lilly recordd que México es el pais mas grande en
contribucion en ventas para la firma, por eso se encuentra en los 10 mercados mas relevantes para
Sus ingresos.

Sobre el impacto inflacionario en los precios de los tratamientos de la compafia, Karla Alcazar
indico que es un desafio que viven todos los paises de la region; sin embargo, la empresa tiene el
compromiso de continuar muchos afos en la zona, por lo que tiene colaboraciones con las
autoridades y programas de apoyo al paciente para mantener la accesibilidad de los productos a la
poblacion.

Sobre si existe algun problema de suministro de materias primas, cont6 que la linea de produccion
de Lilly estd muy concentrada en Estados Unidos, siendo el principal productor para enviar insumos
a México, por lo que no consideran algun impacto.

"Logicamente los tratados de libre comercio y la relacion que tiene México con Estados Unidos
nos ayuda mucho a no tener ningun tipo de problema en términos de suministro"”, agrego.

La compafiia invierte una tercera parte de sus ganancias en investigacion y desarrollo, y dentro de

eso las operaciones clinicas son muy importantes, por lo que México es un lugar ideal para estos
procesos.
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